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O vitaminado
crescimento
da Quidgest

Tecnoldgica lusitana tira partido do aumento da procura dos seus
produtos de software no mercado internacional e vé o negécio
crescer 36% em 2013 ' Texto Jodo Ramos = Foto Joaquim Gromicho

O Fundada em 1988, a Quidgest parece
ter descoberto, nos ultimos anos, a vita-
mina do crescimento rapido. A tecnologica
portuguesa da drea do software de gestao
parece estar imune a crise da economia
e fechou o ano de 2013 com um volume
de negdcios de 3,6 milhdes de euros, o
que representa um crescimento de 36%
face a 2012 (2,7 milhoes de euros). Com
o resultado liquido a rondar os 500 mil
euros, este crescimento deveu-se ao bom
momento da atividade internacional que
representou no ano passado 40% do ne-
gobcio total. O nimero de novos clientes
internacionais da empresa aumentou 97%
face a 2012, com especial destaque para
0s paises de expressio lus6fona - Mocam-
bique, Angola, Timor-Leste e Brasil e na
América Central (Nicardgua e El Salvador).
Atualmente, a empresa tem presenca ofi-
cial em dez mercados - Alemanha, Macau,
Timor-Leste, Mocambique, Reino Unido,
Angola, Brasil, Poldnia, Nicardgua e El Sal-
vador - através de filiais ou de parcerias
locais.

O negdcio em Portugal registou, em
2013, um crescimento anémico que nao
foi além de 4%. Mesmo assim, Jodo Paulo
Carvalho, administrador da empresa, re-
fere que no ano passado ja houve uma

“maior procura por parte das organizacoes
portuguesas de solucoes de software para
a reducao de custos e para o aumento da
eficiéncia”. Entre os principais contratos
fechados em Portugal no ano passado o
gestor destaca o sistema de formacao em
manutencao de aeronaves para a Portu-
gilia Airlines, a plataforma TTNET Por-
tugal - rede de formacao de formadores
para o Instituto do Emprego e Formacao
Profissional e o sistema de avaliacdo de
desempenho para o Centro Hospitalar de
Sao Jodo.

Nos mercados internacionais, o gestor
destaca como principais negocios de 2013
o0s projetos em Mocambique (sistema in-
tegrado de registo predial para a Direcao
Nacional de Registos e Notariado), Angola
(sistema de Gestdo Clinica da Cligest, uma
das maiores rede de clinicas privadas do
pais) e em Timor-Leste (desenvolvimento
de solucoes para a modernizacio da fun-
¢do publica).

Tecnologia para crescer

Qual ¢, afinal, o segredo para o cresci-
mento rdpido da Quidgest? Jodao Paulo
Carvalho nao tem duavidas que é resultado
do sucesso do Genio, uma ferramenta de
desenvolvimento rdpido de aplicacoes de
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Faturacao em 2013 3,6 milhoes de
euros, ou seja, um crescimento de
36% facea2012

Presenca internacional 10 paises
que representam 40% do negdcio
Recursos humanos 90

software que até hd pouco tempo era um
segredo bem guardado, usada por uma
comunidade de poucas centenas de uti-
lizadores, mas que deverd aumentar rapi-
damente para a casa dos milhares, porque
a Quidgest passou a distribuir através de
parceiros em Portugal e no estrangeiro.

“A nossa grande vantagem competitiva
no mercado € a rapidez de atualizacio dos
sistemas, face a alteracoes legislativas ou
de negdcio. Isto acontece porque apos-
tamos na gerac¢do automdtica de codigo,
através do Genio”, explica Joao Paulo Car-
valho. “Através dessa ferramente € possivel
desenvolver solugoes complexas a uma ve-
locidade de 1 milhdo de carateres por se-
gundo, como um jogo de construcio atra-
vés de pecas que se encaixam”, acrescenta.

Esta é uma caracteristica que vai ao en-
contro da necessidade de muitas empresas
para quem € vital o desenvolvimento de
aplicacoes a funcionar a tempo e horas”.
Por isso, a Quidgest quer aproveitar a ape-
téncia que o mercado internacional tem
manifestado pelo Genio, mas o gestor quer
dar passos seguros para que a imagem da
ferramenta nao possa ser prejudicada por
um crescimento descontrolado.

Ao mesmo que aposta forte na divul-
gacdo e expansao do Genio, a Quidgest

ndo tem regateado esforcos na inovacio
tecnologica e inclusao de nova funciona-
lidades - no ultimo ano a plataforma teve
374 alteracoes.

Aposta nainovacao e desenvolvimento

A Quidgest realizou, no ultimo ano, um
investimento em inovacdo da ordem dos
400 mil euros. Um esforco de investiga-
¢do e desenvolvimento feito através de
capitais proprios e pontualmente com o
apoio de fundos comunitdrios. “O Génio
jd permite criar solu¢des adaptadas para as
novas exigéencias e tendéncias tecnolégicas
da atualidade, mais concretamente, cloud
computing, big data e mobilidade”, subli-
nha Jodo Paulo Carvalho. J4 trabalham na
empresa 90 pessoas de 12 nacionalidades,
e desses cerca de 70 trabalham no desen-
volvimento de solucoes.

Para financiar a expansio internacio-
nal da Quidgest, e de forma mais acele-
rada, a ida para a Bolsa de Frankfurt che-
gou a ser admitida. Porém, o tema tem
estado em banho-maria nos tltimos anos,
porque, conforme reconhece Jodo Paulo
Carvalho, a ida para o mercado de capitais
€ “um processo burocrdtico e exigente”.

Para 2014, a Quidgest quer consolidar
a presenca nos mercados internacionais
de onde Jodo Paulo Carvalho espera po-
der vir a ser a origem de metade da fatu-
racdo da empresa. E anuncia que estd a
ser criado o Clube de Parceiros Quidnet.
“Serd a forma de criarmos uma rede forte
de divulgacao da tecnologia e do conhe-
cimento entre os nossos clientes e par-
ceiros”, refere.

Por outro lado, o gestor da Quidgest
defende que a administracio publica e as
grandes empresas deveriam apostar sem-
pre que possivel na aquisicao de produ-
tos tecnolégicos made in Portugal, como
forma de tornar a economia nacional
mais competitiva e exportadora. “E uma
boa forma de criar mais valor acrescen-
tado nacional, desenvolver um conjunto
de conhecimentos e produtos tecnol6-
gicos unicos que podem ser internacio-
nalizados, e criam-se empresas e marcas
potencialmente globais”, defende o ad-
ministradr da Quidgest. No minimo, Jodo
Paulo Carvalho reivindica que “as tecno-
logicas nacionais ndo sejam prejudicadas
face as internacionais” nas aquisicoes do
Estado e das grandes empresas. @
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